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JeSli cos koch

nie jestes zmeczony

Rozmowa z Mehdim Fakharzadehem

Aleksandra Wysocka-Zanko: - Od kiedy
mieszka Pan w Stanach Zjednoczonych?

Mehdi Fakharzadeh: - Przyjechalem
z Iranu w 1955 r., Zzeby zrobi¢ doktorat.
W rodzinnym kraju nie mialem takiej mozli-
wosci. Nie znalem ani jednego stowa po an-
gielsku. Na uniwersytecie powiedziano mi,
Ze nie moge pracowa¢ naukowo bez znajo-
mosci jezyka. Zasugerowano mi, zebym po-
szedl do szkoly $redniej. Zrobilem to. Kaz-
dego dnia wstawalem o 3 nad ranem i do 7
uczylem si¢ na pamig¢¢ zadanych stron pod-
recznikow. 1 tak codziennie. Po pierwszym
semestrze odkrylem, ze umiem moéwié
po angielsku. Obronitem prace magisterska
w jezyku angielskim z bardzo dobrym wyni-
kiem. Gleboko wierze, ze kazdy czltowiek
moze osiggnaé wszystko, jesli naprawde
mocno tego zapragnie.

Jak Pan rozpoczal karier¢ w ubezpiecze-
niach?

- Przez zupeilny przypadek. Zatozytem
rodzing. Zona zaszla w ciaze i musiala prze-
rwaé prace. Zeby si¢ utrzymaé, musialem
odejs$¢ z uczelni i zajac si¢ praca zawodowa.
Poszedlem do biura karier. Nie bylem wy-
marzonym kandydatem do zatrudnienia
w latach 50. - inny kolor skoéry, inna religia,
inna kultura. Pracowniczka biura zapytala,
w jakiej branzy chcialbym pracowacé. Trzeba
byto poda¢ trzy mozliwosci. Nie bardzo wie-
dzialem, co odpowiedzie¢. Wymyslitem
dwie propozycje: administracja i banko-
wos¢. Potem miatem kompletng pustke
w glowie. ,Moze ubezpieczenia?” - zapro-
ponowata mi. Zgodzilem si¢. Po kilku
dniach otrzymalem telefon z Metropolitan
Life Insurance. Nie zapomn¢ rozmowy kwa-
lifikacyjne;j.

Menedzer zapytal mnie: -

Odpowiedziatlem: -

Menedzer przyjrzal mi si¢ uwaznie i dat
mi ksigzk¢ dotyczaca ubezpieczen. Powie-
dzial, zebym ja przeczytal i wrocit do niego.
Przez tydzien siedzialem dzien i noc, uczac
si¢ na pami¢¢. I tak niezbyt wiele zrozumia-
tem. Ale dostalem szanse.

Pamieta Pan swojego pierwszego klienta?
- Oj, pamigtam, pamig¢tam, takiego wsty-
du si¢ nie zapomina! To byto w 1955 r. Maz
klientki pracowal w porcie. Spedzilem
na prezentacji swojej oferty chyba ponad
dwie godziny. Nie wiem, czy bylo jej mnie

Mehdi Fakharzadeh

Jest jednym z najbardziej znanych doradcéw ubezpieczeniowych
Swiata. Swoja kariere rozpoczat w Stanach Zjednoczonych
w 1955 r. jako imigrant z Iranu. Do elity najlepszych doradcow
Swiata - organizacji Million Dollar Round Table - dotaczyt
w 1967 r. i od tego czasu jest nieprzerwanie jej cztonkiem, 21 ra-
zy zdobywajac cztonkostwo w Top of the Table (do ktérego prze-
pustka jest sprzedaz za milion dolaréw prowizji z nowej sprzedazy

rocznie). Kazdego roku przeprowadza wiecej prezentacji i wyktadéw, niz
wiekszo$¢ doradcow finalizuje sprzedazy. Jego sylwetke opisywano w ,,The Wall
Street Journal”, ,New York Times”, ,Fortune”, ,Time” oraz ,Life Magazine”.

zal czy tak ja zmeczylem swoimi wywodami,
ale zdecydowata si¢ kupi¢ ubezpieczenie
warte 1000 dolarow. Jakiez bylo moje zaze-
nowanie, kiedy juz w biurze okazato si¢, ze
wypelniajac wniosek popelnitem mnoéstwo
biedow. Byto mi wstyd zadzwonic¢ do tej pa-
ni i prosi¢ o dodatkowe informacje. Poczat-
kowo nie mialem tez odwagi pokaza¢ tego
wniosku menedzerowi. W koncu jako$ si¢
przetamatem i poprositem go o pomoc.

Jak wyglada Pana dzien pracy?

- Bardzo roznie. Jak jestem w domu, to
wstaje kolo 3.30 rano. Cwicze, jem $niada-
nie. Do biura jad¢ po 6. Nast¢pnie spgdzam
jakis czas na planowaniu. W tym momencie
nie mam czego$ takiego jak typowy plan
dnia, poniewaz praktycznie caly czas jestem
w podrozy. Odwiedzitem dotychczas 53 kra-
je. Zanim przyjechatem tutaj, bylem na Taj-
wanie. Potem bylem par¢ dni w Chinach.
Wrécitem do domu, po dziesigciu dniach
w domu rozpoczalem tras¢ po Stanach -
Maine, Colorado, Utah. Teraz jestem w Pol-
sce. Tak to wlasnie wyglada. Zawsze jestem
zajety.

Mowil Pan w czasie konferencji w War-
szawie, Ze kocha Pan ubezpieczenia. Czy ma
Pan jeszcze jakies$ inne pasje?

- Pyta Pani o moje hobby? Moje hobby
to sprzedaz ubezpieczen. Naprawde to
uwielbiam. To cale moje zycie. Moge praco-
wac prawie cala dobe bez przerwy i nie od-
czuwam zmeczenia. Jesli co$ kochasz, nie
jestes zmeczony. Znam wielu ludzi, ktorzy
pracuja 8-9 godzin i ida do domu. Oni nie
kochaja ubezpieczen, co najwyzej je lubia.
Ja jestem ambitny, zawsze taki bylem. Na-
wet jako matly chtopiec lubitem miec najlep-
sze oceny w klasie.

To bylo jeszcze przed przyjazdem do Sta-
now?

- Tak, wychowalem si¢ w Iranie. M¢j oj-
ciec miatl 25 dzieci.

Myslal Pan kiedys o powrocie do ojczy-
zny?

- Tak, wiele razy. Trzykrotnie propono-
wano mi nawet stanowiska w rzadzie - raz
ministra gospodarki i dwa razy ministra fi-
nansow. Nie zdecydowalem sie.

Dlaczego?

- Po pierwsze ze wzgledu na moja zong.
Zdawalem sobie sprawe, ze nie bylaby
szczesliwa w Iranie. Pod drugie odnositem
wielkie sukcesy w Stanach. Nie potrzebowa-
fem zmiany. I chyba miatem szczescie, ze
nie przyjatlem tych propozycji, bo podczas
rewolucji pewnie bym zostat zabity...

Powiedzial Pan, ze przybywajac do Ame-
ryki daje sie odczu¢ ogromna réznice kultu-
rowa. Jak ocenia Pan wplyw swoich iran-
skich korzeni na karier¢ w zupelnie innej kul-
turze?

- Staralem sie zachowac te cechy moje-
go dziedzictwa, ktore uznalem za dobre,
i nauczy¢ sie tego, co uznalem za dobre
w kulturze Zachodu. W Iranie nauczyltem
si¢, jakie to wazne pomagaé¢ innym lu-
dziom. Stamtad wyniostem tez uprzejmosc
i szacunek dla innych. W milodosci, kiedy
méj ojciec wchodzil do pokoju, zawsze
wstawatem. Teraz tez bym wstal i czekal, az
mi pozwoli usig$é. Iranczycy cechuja si¢
wielka uprzejmoscia. Przypominam sobie,
jak kiedy$ pojechatem do Utah. Klientka
miata 80 lat. Chociaz nie robitem nic szcze-
gblnego, to powiedziata mi pod koniec wi-
zyty, ze gdyby jej rodzina okazywala jej
1/10 tego szacunku co ja, to i tak bylaby
szczesliwa. Kolejny element mojego dzie-
dzictwa z Iranu to prawdomownos¢. Niena-
widze kltamaé. Prosze oczywiscie nie my-
$le¢, ze wszyscy Iranczycy sa tacy sami.
Po prostu mowi¢ o warto$ciach, w ktérych
zostalem wychowany. Miesiac temu przy-
szedt do mnie czlowiek. Mial problemy fi-
nansowe i poprosit mnie, zebym poreczyt
za niego w banku. Chcial wzia¢ pozyczkg.

Musze dodac, ze ta osoba wiele lat temu
pozyczyta ode mnie 53 000 dolaréw i nigdy
nie oddata. Nie moéwie, ze byt ztodziejem,
po prostu nie mégt sptaci¢ dlugu. Pomimo
tego zdecydowalem si¢ poreczy¢ za niego.
Po kilku dniach okazato si¢, ze jego historia
kredytowa byta tak beznadziejna, ze i tak
nie udzielono mu pozyczki. Wtedy wyplaci-
tem pieniadze z banku i sam mu je pozyczy-
tem. Bylo mi go po prostu zal.

Co na to Panska zona?

- Przekonalem ja, w koncu jestem do-
brym handlowcem - prawie kazdego prze-
konam! Powiedziatem jej: kochanie, dla
nas 200 000 dolarow niewiele znaczy.
A dla tego czlowieka to dom, cale zycie.
Naprawde uwielbiam pomagaé¢ ludziom.
I Bog to docenia.

Czy jest Pan osoba religijna?

- Wierze w Boga i staram si¢ zy¢ najle-
piej, jak potrafi¢. Kiedy myj¢ rece, uzywam
tylko jednego papierowego recznika do wy-
tarcia rak. Niektorzy biora trzy, cztery, pigc.
Poniewaz to nie nalezy do nich. Dla mnie to
jest grzech. To moze drobiazg, ale dla mnie
drobiazgi sa wazne. Kiedy patrz¢ na moje
zycie, nie moge uwierzy¢, ze Bog jest dla
mnie az taki dobry. Jestem bardzo wdzigcz-
ny. Jaki§ czas temu miatem wystapienie
w Malezji. W przerwie podszedt do mnie
cztowiek i powiedziat, ze przed kilku laty
byt na moim seminarium. To wydarzenie
tak go odmienilo, ze niedawno zdecydowat
sie zmieni¢ imie na moje - ,Mehdi”. Prosze
zobaczy¢, tu jest wizytowka tego mezczy-
zny. Czy inna sytuacja. To si¢ dzialo w Sin-
gapurze. Pewien Chinczyk opowiedzial mi,
ze uczestniczyl w moim seminarium na sa-
mym poczatku kariery. Nie byt pewien, czy
to zajecie dla niego. Ale dzigki mnie tak si¢
zaangazowal w prace, ze teraz jest najlep-
szym sprzedawca ubezpieczen w calym Sin-
gapurze. Wiele bylo takich sytuacji. One

sprawiaja, ze czuj¢ wielkie szczescie
i wdziecznos¢.
Dziekuje za rozmowe.
Aleksandra
Wysocka-Zanko
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